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Объем инвестиций: ₽ 150 M

ВОСХОД

ООО «Логарифмика»
г. Новосибирск
https://logarithmica.ru/ 
Винокуров Юрий 
+7 913 744 44 32
info@logarithmica.ru

Операционная оболочка для организации цифрового рабочего пространства.
Сегодня приходится переключаться между огромным количеством приложений, веб сервисов, 
чатов с коллегами и пр. Сложно найти, где что лежит и сложно между этим переключаться.
Наша оболочка позволяет разделить дела на отдельные контексты. Это значительно повышает 
эффективность.
Теперь нет проблемы вспомнить, что где лежит и кто что сказал относительно задачи даже 
спустя месяцы и годы. У вас всё перед глазами. Всегда, на любых устройствах.
Источник дохода: Подписка и корпоративные лицензии.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – (Глобальный рынок ПО для повышения продуктивности) – $ 95 B, рост ~8%. 
SAM – $ 11,6 B. SOM – (первый год продаж) – $ 10 M. 
ЦА – все, кто большую часть дня работает за компьютером и часто переключается между зада-
чами и/или клиентами. Например, менеджеры проектов, продуктовые менеджеры, менеджеры 
ключевых клиентов. На старте – фокусируемся на b2b сегменте.

РЫНОК

 •создан прототип;
 •завершаем разработку версии для Пилота;
 •являемся резидентами Академпарка;
 •дизайн разработан совместно с ведущей студией по UX/UI дизайну страны – Студией Луч.

Финансирование проекта на текущем этапе осуществляется за счёт собственных средств.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

В команде 14 человек. 
Команда проекта объединяет экспертов с подтверждённым опытом в разработке масштабиру-
емых IT-решений, управлении цифровыми продуктами и запуске стартапов.
У основателя компании 29 лет опыта в ИТ, 20 лет в разработке игр. Соавтор и совладелец меж-
дународных успешных проектов.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 50 M

Интел-А

ООО “Интел-А” 
г. Новосибирск 
Рофе Аркадий
+7 952 923 61 42
a.rofe@yandex.ru

Умный полётный контроллер. Игровой симулятор «Полигон», позволяющий формировать у 
дронов навыки автономного и адаптивного поведения с помощью ИИ. После обучения дрон 
способен атономно, в условиях сложной и динамической среды демонстрировать основные 
полётные и маневровые навыки. При совместном использовании с оператором позволяет кор-
ректировать и исправлять разрушающие действия оператора.
Применение гибридного ИИ и обучение, позволит создать новый класс устройств – умных Аген-
тов. Сменил карту памяти, и новый набор навыков доступен. Повышение автономности дронов, 
позволит снизить требования к квалификации операторов и сделать выполнение части задач 
полностью автоматическими.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок БПЛА в РФ > ₽ 30 B. Принята Стратегия развития беспилотной авиации Российской Фе-
дерации на период до 2030 г. и на перспективу до 2035 года. С появлением «Умных Агентов» 
будет формироваться новый рынок, многократно превышающий существующий.
Наша предполагаемая доля 10% рынка.

РЫНОК

Базовая математика делается уже не один десяток лет. Сейчас на подходе MVP продукта. 
Уже сейчас готовы выстраивать отношения для кастомизации продукта с производителями и 
потребителями дронов. 

 •2022 – запуск проекта;
 •2023 – прототип;
 •2024 – Грант ФСИ Старт ИИ1;
 •2025 – MVP;
 •2026 – продукт.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

6 человек в команде. Опыт команды по 50 лет научный, административный, инженерный, мар-
кетинговый. 
Сотрудники Центра Искусственного Интеллекта НГУ, лаборатории робототехники НГТУ.

КОМАНДА
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PINTegrator

Объем инвестиций: ₽ 50 M

ООО «ПИН-Программная ИНтеграция»
г. Новосибирск 
pin-progin.ru 
Кондрашук Виктория Валериевна
+7 951 376 15 41
viktor.kharchenko@pin-progin.ru

Интеллектуальная цифровая платформа PINTegrator управления роботизированным производ-
ством, контроля качества продукции и оптимизации технологических процессов.
Недостаток интеграции промышленных роботизированных ячеек снижает их синергетический 
эффект, ограничивая потенциальную выгоду предприятий: сокращение затрат и повышение 
эффективности за счет слаженной работы всего производственного комплекса.
PINTegrator решает эту проблему, объединяя роботизированные комплексы в единую систему 
управления производством и логистикой. Платформа обеспечивает интеграцию с внешними 
системами, включая комплексы контроля качества продукции и системы сбора технологиче-
ских данных с оборудования 
Продукт расширяет линейку программных комплексов на платформе PINTegrator.
Бизнес-модель: продажа простых неисключительных лицензий.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – ₽ 20 B; SAM – ₽ 600 M; SOM – ₽ 200 M. Рост рынка – 20% в год.
Продукт ориентирован на внутренний рынок – промышленные предприятия и логистические 
комплексы.
Целевые отрасли: пищевая, производство стройматериалов, обогащение ископаемых, логистика.

РЫНОК

 •2020 – регистрация компании, статус Участник Сколково;
 •2021 – ФСИ программа Старт-1, разработка платформы PINTegrator;
 •2022 – ФСИ программа Старт-2;
 •2023 – ПО PINTegrator внесено в Реестр Минцифры;
 •2024 – ФСИ программа Бизнес-Старт.
 •Разработана линейка программно-аппаратных комплексов на платформе PINTegrator, 
активные продажи.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Виктор Харченко – основатель и директор, full-stack разработчик с опытом более 5 лет.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 50 M

Smart plan

ООО «Ремод»
г. Новосибирск
https://splan.ru/
Дорофеев Дмитрий
+7 996 379 90 29
d.dorofeev@splan.ru 

Девелоперы теряют доход из-за ручного управления продажами, фрода, ошибок ценообразова-
ния и долгого запуска продаж.
Smart Plan автоматизирует продажи недвижимости: запуск за 1 день, AI-ценообразование +15% 
к марже, антифрод возвращает до 80% рекламного бюджета с фрод-трафика классифайдов. 
Внедряется без затрат на разработку.
Ключевые выгоды для девелопера:

 •Сокращает время запуска продаж в 3 раза и бюджет в 10 раз.
 •Рост рентабельность на 15-25% за счет – динамического ценообразования, интерактивных 
витрин, анти-фрода.

Финансы:
 •SaaS-подписки (основной доход);
 •Средний чек: 21 т. р. (текущий на июль 2025); 35 т. р. (планируемый на 2026);
 •  кастомные-интеграции; кастомизация под крупных застройщиков; обучение и внедрение; 
комиссионная модель.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

PropTech России: PAM ~ ₽ 39 B, TAM ~ ₽ 15 B, SAM ~ ₽ 3 ₽, SOM ~ ₽ 0,5 B.
ЦА – застройщики ИЖС, МКД, Пром-парков.

РЫНОК

 •2024-2025 – (Валидация) 50+ девелоперов используют наш продукт; выполнено внедрение 
для 3 из топ-20 и для 30 топ-500 девелоперов РФ;
 •2026 – (Масштабирование) ₽ 100 M ARR, выход в СНГ; выход в СНГ (Казахстан/Узбекистан); 
₽ 12 M ARR;
 •2027 – (Лидерство) ₽ 1 B+ оценка; 30% рынка РФ (топ-100); White-label для банков/агентств/
Авито/ЦИАН.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Команда: 25 человек (управление, разработка, маркетинг, продажи, финансы).

КОМАНДА
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SmartDrones Agro

Объем инвестиций: ₽ 100 M

ООО «УМНЫЕ ДРОНЫ» 
г. Новосибирск
https:/smartdrones.online/ 
Мелешихин Алексей 
+7 913 940 33 33
info@smartdrones-ai.ru

SmartDrones Agro – цифровая платформа для управления роем дронов с целью оперативного 
выявляет вредителей и сорняков и точечной обработки. Обеспечивает:

 •повышение урожайности до 80%;
 •снижение затрат до 50%;
 •увеличение экологичности до 70%.

Бизнес-модель: B2B, продажа лицензий. экономия до ₽ 10 М за сезон.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •$ 4,9 B 2024 г., прогноз – $ 18,6 B к 2034 (CAGR 14,1%);
 •400 000+ дронов в 100+ странах, обработано 500+ млн га;
 •Рост ИИ в с/х – 25%/год.

ЦА: агропредприятия от 1000 га.

РЫНОК

Объем вложенных личных средств ₽ 10 М.
 •2020 – регистрация в Роспатенте программы для ЭВМ «SmartDrones»; 
 •2022-2024 – разработка и тестирование SmartDrones Agro на полях ОПХ 
«Дары Ордынска»; 
 •2025 – апробация, доработка и акселерация проекта в А:СТАРТ и Сбер-500, 
заключение трех соглашения с Заказчиками;
 •2026 – привлечение инвестиций для масштабирования в РФ и СНГ;
 •2027 – привлечение инвестиций для масштабирования по миру.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Основатель: 25+ лет опыта в разработке и внедрении ПО для крупных заказчиков; опыт прода-
жи и заключения лицензионных  соглашений на сумму > $ 7 М; 
Разработка: Алгоритмы роевого управления разрабатываются совместно с учеными  
Новосибирского Государственного Университета и профессором РАН.
Команда: Победитель 30-го акселератора А:СТАРТ Академпарка; дважды вышла в финал в те-
матических технологических конкурсах НТИ (2023, 2025); состоит из 7 опытных разработчиков,  
инженеров и прикладных специалистов.

КОМАНДА
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SmartyTutor

Объем инвестиций: ₽ 70 M

ООО «Смартикидс» 
г. Новосибирск 
https://ru.smartytutor.ai/ 
Андреев Антон 
+7 913 987 50 77
2990809@gmail.com

Цифровой ИИ-тьютор нового поколения, интерактивное обучение детей 5-12 лет. EdTech-плат-
форма с живым диалогом между ребёнком и аватаром ИИ-тьютора. 
SmartyTutor технологически решает проблему низкой вовлеченности, формального заучивания 
и отсутствия индивидуального подхода. Персонализированные уроки, визуальный сюжет, игро-
вые тренажеры и адаптация в реальном времени основаны на анализе поведения ученика. Си-
стема реагирует на ошибки, настраивает сценарий и глубину объяснений, развивая мышление 
и обеспечивая осознанное усвоение материала.
Монетизация: подписки родителей (B2C), лицензии школам и центрам (B2B/B2B2C).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM (2030 г.): ₽ 1,12 T. SAM: ₽ 112 B. SOM: ₽ 5,6 B.
ЦА: семьи с детьми 5-12 лет, школы, центры. 
Конкуренты (Учи.ру, Skysmart, Фоксфорд) ограничены линейным контентом. Наше решение со-
держит разветвленные адаптивные сценарии образовательного трека, а визуальный редактор 
позволяет создавать контент без программирования, ускоряя разработку в 5-7 раз и повышая 
эффективность обучения на 40-50%.

РЫНОК

Создан прототип платформы, завершен этап НИОКР. Инвестировано ₽ 15 M собственных 
средств. 

 •август 2025 — запуск MVP; 
 •сентябрь 2025 — пилотное тестирование в сети SmartyKids РФ (60+ центров); 
 •январь 2026 – выход на рынок B2C.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Опыт 15+ лет в EdTech, запуск успешной международной сети SmartyKids (300+ детских цен-
тров), достижения в цифровизации образования, разработке авторских методик онлайн-обу-
чения.

КОМАНДА
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Tringle.Space

ООО «Трингл» 
г. Новосибирск 
about.tringle.space
Гололобов Евгений 
+7 953 859 37 19
Support@Tringle.space

Tringle.Space — платформа для работы с внештатными сотрудниками IT отрасли в России. 
Решаем проблемы отсутствия инструментов для создания цифровых контрактов, контроля вы-
полнения задач и оплаты. 
Текущие решения требуют разрозненных платформ, усложняя управление; наша платформа 
объединяет функции: создания и заключение контрактов, формирования и выполнения задач 
через канбан-доски и тайм-менеджер, а также оплату и автоматическое выставление актов. 
Встроенная биржа исполнителей обеспечивает поток заказов и поиск исполнителей.

 •сокращение временных затрат на управление процессами;
 •прозрачность и контроль для заказчиков и исполнителей;
 •снижение издержек;
 •легальная оплата от юр. лиц;
 •стабильная работа для исполнителей – фрилансеров.

Ключевые показатели:
 •сокращение времени на администрирование персонала на 30%;
 •повышение доходности исполнителей на 30-50%;
 •снижение издержек заказчика на сервисы управления персоналом до 50%;
 •снижение издержек на оплату исполнителям на 30%;
 •сокращение переплат заказчиком в 3 раза.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок платформ для фрилансеров — $ 20 B/год. Целевой сегмент — малый и средний бизнес, 
индивидуальные фрилансеры. Объем сегмента в СНГ и РФ — $ 1-2 B. Рост — 15-20% в год.

РЫНОК

 •Разработка MVP;
 •Сбор комьюнити и тестовой аудитории;
 •Финансово-бухгалтерские решения. 

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Основатели – серийные предприниматели, основная часть команды имеет большой опыт ра-
боты в стартапах.

КОМАНДА
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WorkMatch

ООО «Мангуст»
г. Новосибирск 
https://mangust.pro/ 
Ветохин Кирилл 
+7 923 777 70 38
vetohin.kiril@gmail.com

WorkMatch – Telegram-приложение для найма сотрудников с использованием AI на базе про-
файлинга. Кандидаты оцениваются через резюме, голосовые сообщения и фото, ИИ анали-
зирует психотип и сопоставляет с ценностями компании, показывая степень соответствия 
должности, сильные и слабые стороны сотрудника. Работодатели экономят время: алгоритмы 
автоматически отбирают лучших кандидатов. Соискатели могут быстро создавать резюме и 
удобно искать вакансии. Снижает стоимость и время подбора на 40%.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •TAM HR-Tech в России: ~ ₽ 99 B, рост ежегодно 7-15%;
 •SAM (молодёжь, Telegram) – ₽ 25 В;
 •SOM (2,5% рынка через 3 года) – ₽ 625 М/год.

РЫНОК

В апреле 2025 старт проекта. На сегодня, разработан MVP продукта, AI обучен профайлингу, 
точность результатов 85%, MVP версия продана первым 7 клиентам. 

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Ветохин Кирилл – CEO. 5 лет в предпринимательстве, основатель торогово-производственной 
компании GVS, оборот 153 млн за 2024 год.
Злобин Евгений – CTO. 18 лет в работы в IT. Работал тимлидом в LLC Nitka, ВТБ, ДМТех, (машин-
ное обучение, ИИ). В 2025-м открыл ИП Злобин – Разработка AI-ассистентов полного цикла.
Бондаренко Дмитрий – Специалист по профайлингу. 6 лет в предпринимательстве, основатель 
компании по аренде серверов. 8 лет практики применения профайлинга, преподаватель IBM по 
профайлингу в НСК.

КОМАНДА

Объем инвестиций: ₽ 30 M
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Альфасейсмика

Объем инвестиций: ₽ 200 M

ООО «Альфасейсмика» 
г. Новосибирск 
alphaseismica.ru
Болдырев Игорь
+7 962 826 60 65
bia10@yandex.ru

Волновой метод неразрушающего контроля зданий и сооружений.
Технология определения работоспособности, поиск дефектов, определение остаточного ресур-
са зданий, инженерных сооружений, трубопроводного транспорта несущей способности фунда-
ментов, расположенных в любых грунтах (в том числе на мерзлоте), выявления линз, таликов, 
пустот и полостей, обводнения в грунте.
Обеспечиваем более быстрое определение проблемы с низкой погрешностью, и информатив-
ностью выше, чем у конкурентов, дешевле в 2Х-10Х раз.
Клиенты: строительные и промышленные предприятия, нефтегазовые компании, организации, 
эксплуатирующие трубопроводные системы.
Бизнес-модель: продажа услуги.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок РФ > ₽ 300 B. Процент износа объектов недвижимости в РФ > 54%.

РЫНОК

 •технология проверена на более чем 350 объектах в Новосибирске, Норильске, Якутии, 
Ямале, в Москве;
 •проект поддержан АСИ, Сколково, РИА, МИК;
 •выиграли ряд конкурсов: СБЕР, Артек-инжиниринг, БилдАП, ГринТех, Проф-IT;
 •вышло инициированное нами Поручение Президента о мониторинге зданий и сооружений 
на многолетнемёрзлых грунтах. Продолжаем выполнять его;
 •грант ФСИ: Старт ИИ-2;
 •прибыль 2024 – ₽ 24 M. 

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

6 человек в команде. 
Опыт команды по 50 лет научный, административный, инженерный, маркетинговый.

КОМАНДА
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БиоИстЭн

Объем инвестиций: ₽ 30 M

ООО «БиоИстЭн» 
г. Новосибирск 
Вильчек Сергей
+7 923 223 76 81
sv195503@yandex.ru

Утилизатор песка с мазутом и пластика. 
Оборудование для производства тепла и, в дальнейшем, электричества из «сложных» отходов, 
содержащих органику (отходы пластика, илы ОС, отходы нефтепродуктов, угольная пыль, навоз, 
помёт и т.д.).
Сжигаемые отходы – условно бесплатное топливо.
Клиенты: предприятия крупного, среднего и малого бизнеса, население.
Бизнес-модель: продажа оборудования.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

К 2040 г. ожидаемые потери бизнеса из-за пластиковых отходов – $ 100 B/год. 
К 2037 г. объём мирового рынка утилизации пластиковых отходов > $ 55,82 B. 
Среднегодовой рост рынка составит > 4,2%. 
В России в 2023 г. переработали всего 13% отходов пластика, НЕ утилизировано ~ 3,2 млн. т.
В 2030 г. ожидаемый объем рынка оборудования для производства тепла ~ $ 215 B. 
С 2024 по 2030 гг. ожидаемый ежегодный рост ~ 4,5%.

РЫНОК

 •Для рынков B2B, B2G – (УГТ6 ГОСТ Р 58048—2017). Производительность – до 1 т пластика 
в сутки. 
 •Для рынка B2C – экспериментальная установка (УГТ5). Производительность – до 100 кг в 
сутки.
 •2025 – прототип для рынка В2С, В2В S.
 •2026 – прототип для рынка В2В М, продажи на В2С.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Вильчек С.Ю., к.т.н., руководитель проекта, 4 успешных венчурных проекта, три проекта СТАРТ 
ФСИ – руководитель.
Сторожев Ф.Н., разработчик нестандартного оборудования. в бизнесе 18+ лет, три проекта про-
граммы СТАРТ ФСИ.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 10 M

КТБ «РОДНИК»

ООО «КТБ РОДНИК»
г. Новосибирск/Санкт-Петербург 
www.dtbspring.com 
Попов Павел
+7 7 931 280 42 56
pgp@dtbspring.com

Схема «идеального» биореактора водоочистных установок «КОС-Р» на базе технологии  
мембранного биореактора (МБР) для очистки сточных вод от азота и фосфора.
В основу работы «КОС-Р» заложена самая современная в мире технология МБР, гарантирую-
щая степень очистки до рыбхоза, энергоэффективность, компактность и оптимальную стои-
мость по капитальным и эксплуатационным затратам.
Бизнес-модель – продажа лицензий проектным и производственным предприятиям, целевой 
клиент продукта – конечный потребитель систем водоочистки для городского и сельского хо-
зяйства.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок продаж МБР-систем в 2024 (мир) – $ 16 B, CAGR ~ 30%. Рынок РФ после ухода европей-
ских производителей мембран находится в стадии восстановления своего роста.

РЫНОК

 •2020 – старт проекта; 
 •привлекли финансирование бизнес-ангелов ₽ 2,1 М;
 •участники ИЦ «СКОЛКОВО», получено свидетельство на программу ЭВМ и патент на изо-
бретение РФ №2837418;
 •финалисты «Green Tech StartupBooster 2022»;
 •разрабатываем свой блок напорной ультрафильтрации для установок «КОС-Р»;
 •среднегодовой темп роста выручки и прибыли – 40%.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Профессионалы с богатым бизнес- и техническим опытом, в том числе учеными степенями и 
званиями. Основатель: опыт успешного запуска и развития нескольких инновационных про-
ектов в сфере технологий и инженерии, награжден дипломами АСИ, Сбербанка, Ассоциации 
городов России.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5 M

Нельма

ООО «Колизей» 
г. Новосибирск 
Кузнецов Алексей
+7 913 910 31 97
kb_nelma@mail.ru

Автономный торпедообразный подводный аппарат “Нельма”, собираемый по модульному 
принципу с техническими характеристиками, исходящими из запроса клиента (разная гидро-
акустика, разное оснащение и т.д.). Обеспечивает гибкую ценовую политику для ЦА, широкий 
спектр отраслей применения за счет взаимозаменяемости узлов. 
Мы планируем: продажу подводных аппаратов, сервисное обслуживание, продажу вспомо-
гательных приборов нашей конструкции, продажу лицензий, оказание услуг по поиску и/или  
исследованию объектов.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок подводных дронов РФ 2020 – ₽ 570 М . Практически вся продукция закупалась в Китае. С 
2022 года из-за санкционных ограничений точная оценка рынка затруднена. Приблизительная 
оценка мирового рынка – $ 2,41 B (2024). Рост (мир и РФ) – 20% в год.
ЦА: нефте- и газо-добывающие компании, научные организации, силовые и правоохранитель-
ныеструктуры.

РЫНОК

Проект развивается с 2020 года на личные средства участников.
В настоящее время:

 •cоздан и напечатан на 3Д-принтере прототип аппарата;
 •готовится заявка на патент;
 •в 2026 г. совместно с ИГ СО РАН планируется экспедиция для магниторазведки на дне 
о.Байкал в устье р.Селенга.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Чичинин Алексей Иннокентьевич. Руководитель и главный конструктор. Физик-эксперимента-
тор, д.ф.-м.н., в.н.с. ИХКиГ СО РАН, лектор НГУ (доцент), стипендиат Фонда Гумбольдта.
В команде опытные инженеры, физики-экпериментаторы с опытом разработки научной аппа-
ратуры, руководством производственно-эксплуатационным предприятием. Есть маркетолог/
менеджер по продажам.

КОМАНДА
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ХЛЕБОРОБ

Объем инвестиций: ₽ 50 M

ООО «ТехноАналитика» 
г. Новосибирск 
https://hlebo-rob.ru/ 
Шушеньков Артём
+7 952 927 11 91

ХЛЕБОРОБ – автоматизированный комплекс для производства свежей выпечки прямо в точке 
продаж. 
Преимущества: сокращение издержек на персонал в 2-3 раза; снижение потерь из-за несвежей 
продукции на 40-60%; рост выручки на 20-30%.
Бизнес-модель: продажа и аренда автоматов; продажа ингредиентов; монетизация данных о 
продажах.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Мировой рынок автоматизации пищевой промышленности – $ 25,14 B (2023) с ростом 7,4%/год. 
Целевой сегмент – рынок ресторанов быстрого обслуживания – в $ 34,07 B (2024). 
Покупатели: МСП в сфере ритейла и общепита, крупные сети супермаркетов и АЗС, франчайзи 
и вендинговые операторы.
Конкуренты: традиционные мини-пекарни, сети фаст-фуда и кофеен, производители вендинго-
вых автоматов. 

РЫНОК

 •разработан прототип автомата для выпекания;
 •проведены тестирования; создан программный комплекс с системой мониторинга;
 •получены первые клиентские заявки;
 •оформлены патентные заявки. 
 •финансирование велось за счёт собственных средств (₽ 5 М.) и гранта (₽ 4 М), ведётся 
поиск инвесторов.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Роман Чупин – Руководитель проекта. 
Артем Шушеньков – Технический руководитель. 
Илья Епишин – Ведущий инженер-конструктор. 
София Кривоносова – Менеджер проекта. 
В команде 3 инженера-конструктора и 2 разработчика.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 170 M

Чистая энергия

ООО «Биокарбон»
г. Санкт-Петербург
www.biocarbon.life 
Романосов Виталий 
+7 913 985 02 13
v.romanosov@biocarbon.life 

Оборудование для переработки RDF-фракции ТКО в тепло и электричество с высокой рента-
бельностью.

 •производительность: 1,5 тонны RDF в час – 1 000 м³/ч газового топлива (7 500 ккал/м³);
 •выход энергии: от 2,5 (электрическая) до 8 МВт·ч/час (тепловая); 
 •экологичность: отсутствие вредных выбросов;

Финансовая выгода: окупаемость – 3 года при текущих тарифах на энергию; низкие эксплуата-
ционные расходы и высокая маржинальность;
Применение: утилизация ТКО с получением прибыли; «Зелёная» энергия.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Подтвержденная востребованность – потребность рынка оценивается в 100+ единиц оборудо-
вания ежегодно.
Быстрая окупаемость – 4 года при NPV проекта ₽ 5,2 B.
Выход на объем 40 единиц оборудования в год к 2027 году.
Создание высокомаржинального бизнеса для клиентов с рентабельностью 25%+.

РЫНОК

 •2023 – старт проекта, частные инвестиции;
 •2024 – создание прототипа, демонстрация корпорациям-заказчикам, завершение НИР с 
НГУ; субсидия от Правительства Новосибирской области;
 •2025 – опытно-промышленные испытания на КПО «Волхонка», Санкт-Петербург; оборудова-
ние и пилотный проект на ТЭЦ ТГК-1 включены в Концепцию «Рециклинга отходов»  
ППК РЭО.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Основатели: Виталий Романосов и Ирина Ведерникова.
Команда имеет опыт реализации предпринимательских проектов (с успешным выходом, более 
20 лет), управления крупными проектами в корпорациях, технического конструирования новых 
изделий. Для реализации НИР сотрудничаем с учеными коллективами НГУ и СОРАН.

КОМАНДА
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GYPLAR

ООО «ГИПЛАР» 
г.Новосибирск  
Gyplar.com 
Шматов Антон 
+7 913 476 48 99
Gyplar@ya.ru

Для снижения теплопотерь при вентиляции используют рекуператоры. Но в морозы существу-
ющие рекуператоры обмерзают, что значительно увеличивает энергозатраты на подогрев при-
точного воздуха.
Нами разработан первый в мире рекуператор с непрерывной саморазморозкой без снижения 
эффективности.
На его основе мы производим приточно-вытяжные установки с постоянным высоким КПД. Их 
эффективность теперь не зависит от морозов (до –70°C) или влажности вентилируемых поме-
щений. Это снижает пиковое и общее энергопотребление зданий на 70% за весь год.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Мировой рынок вентиляционных установок – $ 6 B, CAGR 5,8%, рынок РФ – ₽ 20 B, около 10% 
приходится на холодные регионы.
Основные целевые потребители – промышленные и коммерческие объекты в холодном клима-
те с ограниченным или изолированным энергоснабжением.

РЫНОК

TRL 7, MRL 7, Патент на изобретение, резидент Академпарка.
До 2025 – Технология успешно прошла ресурсные и натурные испытания с минимальной тем-
пературой –47ºC за 3 года. Подтверждена в лабораторных условиях при -70ºC.
2025 – спин-офф от основного ЮЛ и выход на рынок.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Основатели: бизнес-ангел и предприниматель (более 10 успешных технологических бизнесов), 
серийный изобретатель (автор нескольких изобретений и патентов), опытный инноватор (опыт 
запуска и развития инновационных проектов на международном рынке). 
Компания – спин-офф научно-производственного предприятия в области промышленной газо-
очистки с рыночным опытом более 20 лет.

КОМАНДА
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Modulex

Объем инвестиций: ₽ 300 M

ООО «Центр развития технологий «Модулекс»
г. Новосибирск
https://modul-ex.ru/
Ощепкова Наталья
+7 383 233 22 11
marketing@modul-ex.ru 

Утеплители для верхней одежды Modulex, изготовленные по запатентованной технологии мо-
дулирования. 
Сочетает в себе физические свойства от разных видов утеплителей, при этом до 30% превосхо-
дящие их по базовым техническим свойствам (тепловое сопротивление, восстанавливаемость, 
воздухопроницаемость и пр.).
Применение утеплителей Modulex в верхней одежде позволяет облегчить вес готового изделия 
на 20% и при этом улучшить эксплуатационные свойства.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – ₽ 26 B; SAM – ₽ 15,6 B.
ЦА – крупнейшие поставщики СИЗ, крупные производители повседневной, спортивной, outdoor 
и детской верхней одежды.
SOM – ₽ 0,78 B. План – 5% рынка до 2030. 

РЫНОК

 •патент на технологию модулирования, первый опытный образец;
 •протокол испытаний на материал;
 •положительные отзывы о востребованности продукта на рынке от крупнейших производи-
телей верхней одежды;
 •первые продажи, тестирование готовых изделий в условиях эксплуатации.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Ощепкова Наталья – генеральный директор, опыт управления проектами по выводу на рынок 
новых продуктов, торговых марок, коммерциализации проектов с 2000 года. Член Правления 
СОЮЗЛЕГПРОМ.
Каменев Дмитрий – директор по развитию, внедрение современных разработок в цветной ме-
таллургии (Япония). Управление проектами и оптимизация процессов производственных пред-
приятий.
Герасименко Дмитрий – начальник производства, опыт запуска производственных процессов 
с 2010 года (проект FD (Fukushima Debris)).

КОМАНДА
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Pack Prom

Объем инвестиций: ₽ 15 M

ООО «Pack Prom» 
г. Новосибирск 
pakprom54.ru 
Темп Сергей 
+7 952 937 09 67
pakprom@list.ru

Производство пакетов с замком zip-lock, в т.ч. стерильные и для отбора проб.
Потребитель – медицинские учреждения.
Преимущества ООО «Pack Prom»:

 •российское правительство;
 •включение в реестр МПТ РФ;
 •патент.

Стерильный пакет ZIP-LOCK для отбора (микро)биолог. и фармац. проб.
Свойства пакета: герметичность, термическая стойкость, химическая устойчивость, возмож-
ность замораживания, срок стерильности 10 лет.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Объем рынка – $ 1,2 B. Ёмкость рынка – $ 1,014 B.
Доля рынка – $ 633,8 T. Целевой сегмент: фармакологические компании / лаборатории / НИИ
Динамика роста – 200-300% в год.
География –Россия. Количество – 140 тыс.учреждений. Конкурентоспособность – высокая.

РЫНОК

5 лет работы ООО «Pack Prom»:
 •стартап /финансовая поддержка;
 •рост выручки до ₽ 50 M/год (в 23 раза);
 •отсутствие кассовых разрывов;
 •18 регионов страны;
 •выход на маркетплейсы;
 •19 сотрудников.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Темп Сергей Валерьевич – учредитель, предприниматель, высшее юридическое, организовал с 
нуля до полного производственного цикла 2 компании в сфере обрабатывающей промышлен-
ности, стратегический лидер. 

КОМАНДА
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Аргумент БИО

Аргумент БИО 
г. Новосибирск 
leaderbio.ru 
Агранович Елена 
+7 913 751 32 78
npcbio@yandex.ru

Система умного питания клеток организма. 
Низкая биодоступность имеющихся на рынке препаратов, направленных на профилактику за-
болеваний, замедление процессов старения организма, сохранение естественной молодости 
кожи, существенно снижает их эффективность.
Наше решение: высокотехнологичные биологически активные продукты для здоровья и анти-
возрастного ухода: пищевые концентраты, оздоровительные и косметические средства, разра-
ботанные с применением нанотехнологий и биополимерных матриц.
За счет повышения биодоступности мы обеспечиваем:

 •Снижение объема и кратности приема препаратов при сохранении высокой эффективности;
 •Усиленное действие за счет инновационных методов доставки активных веществ.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок функциональных продуктов в РФ в 2024 году составил ₽ 120 В, CAGR 8%.  
Целевая доля рынка – до 5 %.
TAM – ₽ 120 В; SAM – ₽ 9,6 В; SOM – ₽ 125 М.
ЦА: B2C – люди, заботящиеся о своем здоровье, всех возрастных категорий;
 B2B – нутрициологи и косметологи, желающие расширить спектр предоставляемых услуг.

РЫНОК

 •2020 – запуск проекта;
 •2021 – разработка технологии получения биополимерных матриц, ноу-хау;
 •2022-2023 – разработка линейки продуктов;
 •2024 – апробация продуктов, оформление разрешительной документации;
 •2025 – выход на рынок, старт продаж.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Сформирована команда из 7 человек, ключевыми фигурами являются разработчик техноло-
гии изготовления пищевых концентратов и разработчик косметических и оздоровительных 
средств, с опытом работы более 15 лет. 

КОМАНДА



23

Объем инвестиций: ₽ 20 M

Биоинновации

ООО НПП «БиоИнновации» 
г. Новосибирск 
https://bioinnovations.ru
Южин Андрей
+7 913 001 55 35 
info@bioinnovations.ru 

ИИ-технология промышленного разведения шмелей для повышения урожайности в с/х. 
Производим колонии шмелей для естественного опыления с/х культур в закрытом грунте. В 
открытом грунте решаем проблему недоопыления, обеспечивая прирост урожая до 45%.
Продукт – ПАК с применением ИИ по разведению шмелиных колоний.
Бизнес-модель: b2b, SAAS, продажа франшизы на технологию.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок шмелей РФ – ₽ 1-1,5 B. Наша доля ~1%. CAGR 15-20%; драйверы: рост теплиц, господ-
держка, импортозамещение, ситифермерство.
Мировой рынок – $ 30 B, рост в Азии. 
Клиенты:  Тепличные холдинги (РОСТ, Экокультура, Магнит и др.). Инвесторы в АПК.
Конкуренты: Продают шмелей 8 компаний (~30% импорт). Публичные предложения технологии 
нам не известны. 

РЫНОК

Сейчас: работающее производство с оборотом ₽20 М. 
 •2020 – Know-How технология, айдентика, юрлицо, первые продажи;
 •2021 – Строим цех, разрабатываем софт;
 •2022 – Заходим в ТК, позируем для ТВ;
 •2023 – Экспорт технологии, авиа-доставки, тендеры;
 •2024 – Отгрузки паллетами, аттестация на экспорт в ТС;
 •2025 – Разработка тары, автоматизация ульев; 
 •2026 – Планы по внедрению ИИ, производству тары, продаже франшиз.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Андрей Южин – генеральный директор. Высшее образование: IT, аграрное, неоконченное эконо-
мическое. Компетенции: биология и с/х, экономика и финансы, переговоры и продажи, логистика.
Виктор Анисимов – исполнительный директор. Высшее образование: IT, неоконченное физи-
ческое. Компетенции: автоматизация и проектирование, IT и дизайн, управление персоналом, 
интернет-маркетинг.

КОМАНДА
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ТЭЯ

Объем инвестиций: ₽ 30 M

ООО «ТЭЯ»
г. Новосибирск 
Жердев Константин
+7 913 913 43 02
konstantinzk@rambler.ru

Фармацевтические субстанции, средств по уходу за кожей и продуктов для здоровья на основе 
экстракта из цист рачка Artemia Leach.
Проблемы рынка космецевтики РФ: у производителей – зависимость до 80% от импортных 
АФИ (активных фармингредиентов); у потребителей – дороговизна и дефицит эффективных 
препаратов. Решение сейчас: замена европоставщиков азиатскими. Предлагаем наши АФИ и 
космецевтику, что для производителя снизит риски дефицита, плохого качества, траты на логи-
стику, пошлины, а потребителю даст Наш продукт дешевле европейских аналогов до 4Х (АФИ) 
и 8Х (космецевтика).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок РФ в 2024 – $ 750 М, мир – $ 65 B. Рост 7-10% за счёт увеличения спроса на превентив-
ный уход. Рынок РФ АФИ в 2024 г. – $ 260 M, мировой – $ 4,5 B, рост 8-12%. Главные потребители 
европейских аналогов – производители космецевтики и люкс-косметики: L’Oréal, LA MER, Estée 
Lauder. Целевой сегмент – отечественные производители космецевтики и массовые пользо-
ватели косметики. Через 3 года займем 2% РФ рынка АФИ ($ 10 M), экспортный потенциал –  
$ 12-15 M, розница – $ 1,5-2 M. 

РЫНОК

 •2024 – Резидент Академпарка; 
 •имеется патент на технологию;
 •создан АФИ и косметический крем;
 •пробные продажи; подготовлено клинико-лабораторное исследование эффективности 
препаратов.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Жердев К. А., руководитель проекта. Опыт разработки и внедрения премикса для аквакультуры. 
Чересиз С. В., к.б.н. доцент НГУ, специалист по доклиническим испытаниям фармсоединений. 

КОМАНДА
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Visus lab

Объем инвестиций: ₽ 22 M

ООО «ВИЗУС ЛАБ»
г. Новосибирск
https://visus-lab.ru/product 
+7 913 095 41 20
Воеводин Алексей
marketing.voevodin@yandex.ru

Рост числа заболеваний органов зрения сопровождается дефицитом безопасных отечествен-
ных офтальмопрепаратов и преобладанием импортных аналогов, содержащих консерванты и 
вызывающих аллергию.
Наше решение: импортозамещающие препараты с доказанной +50% эффективностью, 95% 
биодоступностью, пониженным уровнем аллергических реакций, обеспечивающие сокраще-
ние визитов к врачу до 30%.
Обеспечивает рост прибыли клиник на 50-100% за счет снижения нагрузки.
Монетизация: В2С – Продажа препаратов; B2B – СМПЗ: подписки для клиник (15-50 тыс. ₽/мес); 
Премиум для пациентов (500-1 500 ₽/мес).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Объем РФ: $ 1,5 B (+5%/год); доля: 2% (сегмент медиум/премиум).
Потребители: клиники, дети и взрослые с глазными патологиями.
Конкуренты: зарубежные производители (средняя конкуренция).

РЫНОК

 •патенты: №235594 (бесконсервантный флакон), №146520.
 •готовая линейка препаратов.
 •товарный знак + 2 патентные заявки.
 •партнеры: МНТК (клиническая база); Дистрибьюторы: «Гармония Здоровья», «Оптиксер-
вис» (продажи с 07.2025).
 •СМПЗ: Запущен совместно с резидентом Skolkovo (пилот в 10+ поликлиниках СФО)

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Воеводин А.С.: Руководитель (геоэкспансия, маркетинг).
Братко Г.В.: Д.м.н. (офтальмология, МНТК).
Чехова Т.А.: К.м.н. (клинические исследования, МНТК).
Микушина И.В.: К.х.н. (RnD фармтехнологии).

КОМАНДА
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ВИД

Объем инвестиций: ₽ 240 K

ООО «ВИД» 
г. Новосибирск 
https://mvid.tb.ru
Степанова Наталья Николаевна
+7 929 310 62 65
pashagavrilenko@bk.ru

На рынках образования, молодежных и корпоративных программ слабая визуализация идей 
снижает вовлеченность и искажает смысл информации. Существующие агентства и студии 
ориентированы на массовые коммерческие продукты, мало адаптированные под образование. 
«ВИД» предлагает персонализированные решения с анализом аудитории, применением ИИ и 
геймификации под конкретную задачу с учетом восприятия ЦА: 

 •создание айдентики;
 •разработка персонажей и образов для коммуникации и обучения;
 •создание образовательных и коммуникационных игр;
 •3D-дизайн, печать, проектирование;
 •цена ниже на 30-50%;
 •быстрое прототипирование.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок креативных индустрий (мир) – $ 2,5 Т (CAGR 4-5%), EdTech (РФ) – $ 1,5 М (CAGR 15-20%). 
SOM (визуализация идей и геймификация в образовании) – $ 50-70 М (CAGR 12-15%). Планиру-
емая доля за 3 года – 0,1-0,3% ($ 50-200 К оборота/год).
Конкуренты: рекламные/дизайнерские агентства, студии образовательного контента, он-
лайн-платформы.

РЫНОК

 •реализовано 20+ социальных и инновационных проектов;
 •сформирована команда;
 •получены гранты:  ₽ 1 М – студенческий стартап, ₽ 500 М – грантовый проект.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Опыт в предпринимательстве, дизайне, рекламе, 3D-проектировании и печати, и проектном 
управлении. Члены команды прошли акселерационные и образовательные программы, в т.ч. 
«Стартап как диплом» и тренинги по предпринимательским компетенциям.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 10 M

Грядка

г. Новосибирск
Ефименко Александр 
+7 999 618 87 83
89996188783@Mail.ru

Онлайн-платформа «Грядка» для организации прямых поставок фермерской продукции с соб-
ственной автоматизированной системой внутригородской логистики.
Проблема фермеров – сложный сбыт и логистика; проблема покупателей – ограниченный до-
ступ к свежим местным продуктам. Наше решение – единая IT-платформа, которая автомати-
чески формирует маршруты и слоты выдачи, снимая нагрузку с поставщиков и делая доставку 
удобной для клиентов.
Бизнес-модель: комиссия с транзакций 30-50%.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок ориентирован на доставку экологически чистых продуктов.
SAM (Новосибирск): ₽ 2,88 B
SOM (цель на 3 года): ₽ 144 M
Целевые сегменты:

 •Поставщики: Фермеры и малые производители.
 •Покупатели: Частные домохозяйства (B2C) и сектор HoReCa (B2B), заинтересованные в 
свежих локальных продуктах.

РЫНОК

 •составлена финансовая модель;
 •формирование команды; 
 •анализ конкурентов;
 •исследование рынка;
 •Топ 2 – межвузовского акселератора студенческих стартапов «БизнесТут».

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

 •Ефименко Александр Алексеевич – Лидер, опыт в backend разработке.
 •Карпенко Игорь Александрович – Фронтенд разработчик.
 •Зубов Владислав Денисович – Менеджер работы с клиентами.
 •Гераськина Ярослава Павловна – Дизайнер.
 •Бочаров Александр Романович – Full stack разработчик.
 •Аллерборн Андрей Максимович – Backend разработчик.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 1,1 M

Саргат

г. Новосибирск
Припоров Владислав 
+7 913 923 47 10
vlad.priporov@mail.ru 

Компьютерная игра, объединяющая жанры Action Roguelike, Tower Defense и Survival.
Проект предлагает динамичный игровой опыт с короткими, но насыщенными сессиями, где 
каждая попытка уникальна благодаря процедурной генерации карт, случайным событиям и 
глубокой системе развития героя.
Саргат выделяется брутальным сеттингом научной фантастики и затягивающим гибридным 
игровым процессом, сочетающим экшен и стратегию.
Проект распространяется по модели buy-to-play с возможностью покупки дополнительного 
контента.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

2024: средний доход игр жанра Action Roguelike в Steam составил ₽ 9,1 М, реально достижимый 
доход на первый год после релиза составляет ₽ 2,7 М.
ЦА – активные ПК-игроки, приобретающие инди-игры в Steam, поклонники игровых жанров 
Roguelike и Tower Defense, а также референсных проектов.

РЫНОК

 •2025: Создан Game Design Document и разработан прототип, концепт игры был доработан 
совместно с сотрудниками игровой студии Playtox.
 •Проект прошел акселератор «А:СТАРТ» и получил приглашение стать резидентом биз-
нес-инкубатора Академпарка.
 •Проект участвует в конкурсе «Студенческий стартап» (очередь VI).

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Припоров Владислав – продюсер и геймдизайнер проекта. Профильное IT-образова-
ние в области информационных систем и разработки IT-продуктов. Участник игровых 
конкурсов «Siberian Game Jam», «Начни Игру», «SGUGIT GAME JAM», «ЮНИГЕЙМЛАБ 
1.1», победитель бизнес-акселератора «А:СТАРТ».

КОМАНДА
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Созидай

Объем инвестиций: ₽ 5 M

ООО «ВитрувийАрт»
г. Новосибирск
https://sozidai.art 
Татаринова Василина Андреевна 
+7 913 934 79 50
Tatarinova.vasilina@mail.ru

Онлайн-платформа по продвижению и монетизации традиционного изобразительного искусства.
Покупатели не знают где купить изобразительное искусство, а у художников не хватает площа-
док для продвижения своего творчества.
Для покупателей платформа позволяет найти уникальные произведения искусства, а для ху-
дожников это инструмент продвижения и монетизации своего творчества, погружение в про-
фессиональное комьюнити и обучение.
Доход платформы состоит из получения % от приобретения покупателем картины, подписки 
художником на пользование услуг платформы, реклама на сайте.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Общий онлайн арт рынок на 2024 $ 11 В. Целевой сегмент $ 6,8 В (стоимостью до $ 5 К – 62%).
Среднегодовой темп роста 7%.
В РФ онлайн арт рынок слабо развит, отсутствуют специализированные платформы, объеди-
няющие монетизацию, обучение и продвижение традиционного изобразительного искусства.

РЫНОК

 •2022 – победа конкурса «Проектный конвейер», ₽ 300 К; 
 •2023 – вошли в топ 60 креативных проектов России (ART TEAM);
 •2023 – призовое место конкурса «ТВОЕ ДЕЛО. Молодой предприниматель России»; 
 •2024 – доработка проекта в Академии креативных индустрий «Меганом» Крым;
 •2025 – победа конкурса «Студенческий стартап», ₽ 1 М.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Татаринова Василина – руководитель проекта. Призёр «ТВОЕ ДЕЛО. Молодой предпринима-
тель России», победитель конкурса «Студенческий стартап» ФСИ. 
Молодая ИТ команда «FREETATOIT» реализовавшая успешно более 15 проектов и являющая-
ся призерами кейс-чемпионата «Альфа-Банк». 

КОМАНДА
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Anti-Jackal

Объем инвестиций: ₽ 7 M

ООО “Нейромедиа”
г. Новосибирск 
Ким Владислав 
+7 962 833 55 55
neuromedianovosibirsk@gmail.com

Целевые рынки: Фрилансеры, дизайнеры, SMM-менеджеры.
Проблема: получение контента плохого качества и желание восстановить поврежденные или 
старые файлы. 
Возможные решения: пересъемка материала или обработка в редакторах.
Наше решение: улучшение качества медиа с помощью нейронных сетей.
Наше решение доступно в РФ и предлагает лучшее соотношение цена/качество благодаря со-
временным технологиям. Позволяет сократить время обработки медиафайла в 10 раз.
Продукт – онлайн-платформа для улучшения качества медиа, работающая за токены.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •Объем рынка: $ 300 М.
 •Объем рынка ЦА: $ 1,5 М.
 •Наша доля: $ 30 К.
 •Рост ЦА в год: 10%.
 •Рост нашего рынка в год: 20%.

РЫНОК

 •формирование команды;
 •исследование технологий;
 •анализ конкурентов;
 •разработка прототипа;
 •публикация MVP;
 •выполнение первых заказов.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Команда состоит из опытных IT-специалистов. Разработчики и МЛ-инженеры имеют опыт в 
крупных IT-компаниях.
Достижения: победители акселераторов Catalyst и А:Старт, резиденты Бизнес-инкубатора Ака-
демПарка.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 3,9 M

AU – ассистент психолога

ООО «ПОМОЩНИК ПСИХОЛОГА» 
г. Новосибирск 
Ариничева Анна 
+7 913 478 53 60
a.arinicheva@g.nsu.ru

При увеличении числа клиентов психологи сталкиваются с перегрузкой из-за многозадачности. 
Растущие специалисты прибегают к помощи ассистентов, но это дорого, и третий человек не 
может присутствовать на сессии.
Наше приложение записывает аудио консультации, анализирует его и предоставляет психологу 
конспект, расшифровку и аналитику по когнитивным искажениям. Это снимает до 80% рутин-
ных задач, фокусируя внимание на клиенте, что возвращает до 50% клиентов и увеличивает 
выручку в 1,5-2 раза. Продажа приложения ведется по подписке в зависимости от числа кон-
сультаций, которые проводит психолог в месяц, средний чек ₽ 5 T.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •TAM – ₽ 6 B (все психологи РФ);
 •SAM – ₽ 2 B (заинтересованные психологи с учетом конверсии 30%);
 •SOM – ₽ 0,5 B (успешные сделки за 1 год, 2,5% рынка);

ЦА: растущие психологи, заинтересованные в использовании инновационных методов для по-
вышения качества своих услуг.

РЫНОК

 •создание внутреннего ML-алгоритма с точностью >60%;
 •установление партнерства с НГУ, РАНХиГС и Ассоциацией психологов Ульяновской области;
 •победа в акселераторе А:СТАРТ и резидентство в бизнес-инкубаторе;
 •повышение точности алгоритма до >90%;
 •получение партнерского API для расшифровки аудиозаписей;
 •подача заявки на грант ₽ 1 M.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Анна Ариничева – СЕО, опыт работы в проекте более 2-х лет.
Антон Колонин – научный руководитель, реализовал проекты “Здоровье Онлайн”, “Aigents” и др.
Евгений Бражников – разработчик, опыт корпоративной разработки более 2-х лет.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5 M

Calora

г. Новосибирск
Трушин Максим
+7 996 377 51 13
macksimvt@gmail.com

Подсчёт калорий и БЖУ вручную отнимает время, а существующие решения неудобны:
 •Обычные весы требуют ручного ввода данных;
 •«Умные» аналоги имеют ограниченный функционал.

Мы предлагаем умные кухонные весы с встроенной базой данных продуктов (~1000 позиций) 
и функцией автоматического расчёта калорийности и БЖУ со синхронизацией по Bluetooth с 
мобильным приложением для анализа, визуализации прогресса и рекомендаций.
Бизнес-модель:

 •Основной доход: продажа весов;
 •Дополнительно: платная подписка в приложении.

ЦА: приверженцы ЗОЖ, спортсмены, семьи с детьми.
Конкуренты: Приложения для подсчёта калорий (могут создать аналогичные весы).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •TAM – $ 688 М (Все домохозяйства стран, активно следящих за здоровьем);
 •SAM – $ 275 М (6 приоритетных рынков);
 •SOM – $ 13,6 М (Реалистично достижимый объем продаж за 3-5 лет).

Рынок умных кухонных гаджетов и устройств для подсчета калорийности растёт в среднем на 
8–10% в год. Сегмент ЗОЖ и «умной» бытовой техники демонстрирует рост до 12% в год.

РЫНОК

 •2025 – запуск MVP, создание приложения;
 •2026 – первые продажи, интеграция с другими приложениями;
 •2027 – выход на мировой рынок, доработка продукта под пользователей других стран.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Студенты имеющие профильное образование и навыки, необходимые для создания готового 
продукта. 

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 10 M

DreamTrim 

г. Новосибирск
Аксенова Анастасия 
+7 913 766 48 00
anastasi.axenova@yandex.ru

«DreamTrim» – это инновационное устройство, способное автономно косить газон без участия 
человека и его применение не ограничивается только дачными участками. Кроме В2С, продукт 
применим на рынках В2В и B2G. Уникальным преимуществом продукта является наличие но-
вой технологии навигации и модульная конструкция. Это позволит уйти от необходимости про-
кладки сигнального кабеля по периметру газона и внести дополнительный функционал, отсут-
ствующий в конкурентных продуктах.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •TAM (для РФ): ₽ 639 В;
 •SAM (для РФ): ₽ 17 В; 
 •SOM (для Новосибирска): ₽ 53,6 М; 
 •GAGR: 12%.

ЦА: владельцы дачных участков и коттеджей, технолюбители, владельцы футбольных и гольф 
-полей, муниципалитеты городов, любители ландшафтного дизайна.
Прямые конкуренты отсутствуют.

РЫНОК

 •ТОП – 10 межвузовского акселератора студенческих стартапов «БизнесТут»;
 •ТОП – 1000 университетских стартапов РФ 2024;
 •Получено приглашение на акселератор «А:СТАРТ»;
 •Ожидание решения о выделении гранта в ₽ 1 М в конкурсе «Студенческий стартап» от ФСИ;

В ближайших планах получение грантовой поддержки, разработка собственного образца и вы-
ход на серийное производство.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

В команде представлены эксперты в области высокоточной навигации и беспроводной свя-
зи, IT – разработки, менеджмента и дизайна. 

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 930 K

Education AI

 
г. Новосибирск
Ледовский Егор 
+7 913 748-60-32
Ledovskijegor@proton.me

Проект предлагает сервис для обучения сотрудников на основе ИИ. Это решает проблему боль-
ших временных затрат на подготовку кадров. Так же позволяет экономить финансовые ресур-
сы, исключая человека из процесса обучения.
Модель монетизации: SaaS-хостинг, поддержка.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – $ 370 B, SAM – $ 111 B, SOM – $ 5,5 B.
Планируем занять 20% российского рынка.
Конкуренты, представленные на рынке не обладают полным набором функций, чтобы быть 
способными полностью автоматизировать процесс обучения.

РЫНОК

2025 – разработан MVP, акселератор (один из победителей)

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Ледовский Егор, Full-stack разработчик, опыт 1,5 года.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5 M

LeanVision

НГУЭУ
г. Новосибирск
https://lean-vision.ru/ 
Ковалева Ксения 
+7 913 745 13 08
lean.vision@mail.ru

LeanVision — интеллектуальная система видеоналитики для автоматического контроля сани-
тарных норм в общепите. В Новосибирской области доля предприятий с чрезвычайно высоким 
риском санитарии выросла с 3,9% до 14%. ПО подключается к существующим камерам, исполь-
зуя ИИ для отслеживания регламентов и формирования объективной аналитики без участия 
человека. Решение снижает временные затраты до 70%, повышает прозрачность процессов.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Доступный рынок оценивается в ₽ 2,27 B. с потенциалом роста до ₽ 8,109 B. В РФ, Беларуси, 
Кыргызстане и Казахстане 259 432 объектов HoReCa. За 2024 год оборот вырос на 19%.
Наши клиенты — операционные директора и управляющие, стремящиеся снизить издержки и 
нарушения.
LeanVision не требует дополнительного оборудования, легко интегрируется и отличается гиб-
костью.

РЫНОК

 •Проект апробирован на сети пиццерий г. Новосибирска, подписан договор на внедрение 
(конец 2025). 
 •Текущая версия v1.0.0 объединяет модули и подбор промтов. 
 •Следующий этап — v1.0.1 и выход на рынок.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Ксения Ковалева — эксперт по развитию продуктов, ранее участвовала в AI-проекте LifeGuard.
Василина Статыгина — специалист по ML и CV, опыт с OpenCV, YOLO и промтами.
Александра Барячина отвечает за бизнес-аналитику и проектирование дашбордов.
Олег Зайцев — backend-разработчик с опытом в Python и Go, API и Telegram-ботах.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 12 M

Lexis Voice

ООО «КОННЕКТ» 
г. Новосибирск
Lexisvoice.ru
https://t.me/lexisvoice
Разумович Роман
+7 951 267 25 11 
r.razumovich@lexisvoice.ru

Руководители отделов тратят 1-2 месяца, чтобы вывести менеджера на плановые показатели. 
Тренинги с опытными коллегами не масштабируются и отнимают до 80% времени руководите-
ля и коллег.
Lexis Voice моделирует рабочие ситуации с ИИ-клиентами для отработки навыков продаж не 
рискуя реальными клиентами. Сокращение срока адаптации новых менеджеров с 2 мес. до 1 
недели; рост конверсии на 15-20%.
Модель монетизации: B2B SaaS

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – Специалисты по работе с клиентами в РФ: 2 221 189 спец.; ₽ 123,1 В /год; GAGR – 32,7%
SAM – Менеджеры по продажам в крупных и средних компаниях: 183 398 спец.; ₽ 10,1 В /год.
SOM – Рынок до 2028 года: 9 200 спец.; ₽ 510 М /год.
Драйверы: Рост кол-ва менеджеров по продажам: 2022 – 1,26 млн, в 2024 – 2,22 млн.

РЫНОК

 •Запуск в феврале 2025. MRR, июль 2025 – ₽ 210 000.
 •Пилоты: Ростелеком; CarPrice; Альфа-банк; 
 •ТОП-100 стартапов от RB.RU;
 •ТОП-5 в акселераторе Физтех.Идея;
 •Участие в Sber500.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Разумович Роман – CEO. Развитие. Опыт ~3 года в маркетинге, опыт в финансовой аналитике.
Зеленин Алексей – CCO. Продажи, клиенты. Методология обучения в сервисе. 13 лет в прода-
жах – Яндекс, Philip Morris, RedBull, РЖД
Духанин Даниил – CTO. Разработка. ИИ-системы для обработки и синтеза голоса. 6 лет опыта.

КОМАНДА
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My Travel Story

Объем инвестиций: ₽ 2,35 M

г. Новосибирск 
Дергачëв Иван
8 930 075 70 75
Dergachev09@yandex.ru
https://t.me/IvanDer77

Проблема: большинство туристических маршрутов скучны и шаблонны, особенно для молодё-
жи. Гиды стоят дорого, а музеи не вовлекают посетителей.
Наше решение: мобильное приложение My Travel Story с геймифицированными сюжетами и 
AR-квестами, где пользователь — герой истории.
Преимущества:

 •в 5-7 раз дешевле экскурсий (299 ₽ вместо 1500 ₽);
 •повышает вовлечённость до 82% (против 35% у классических форматов);
 •увеличивает поток в музеи и городские маршруты на 15–25%.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Российский рынок внутреннего туризма и тревел-приложений – $ 2,1 В.
Целевой сегмент My Travel Story – $ 25 М.
Планируемая доля в сегменте – 2% через 2 года = $ 0,5 М.
Целевой потребитель: преимущественно молодежь и молодые семьи.
Интересы: путешествия, игры, культура, новые форматы досуга, География: города РФ.
Поведение: часто используют смартфон в поездках, ищут необычные впечатления.
Конкурентная среда: izi.Travel, Questoria — предлагают аудиогиды, но без сюжетов и геймификации.
Наше преимущество: сочетание сюжета, AR, туризма и персонализации в одном приложении.

РЫНОК

Сформирована команда, разработана бизнес модель, разработано 3 сценария.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Ева Хидирова – бизнес аналитик (победитель проектов ЦБ) Кристина Козловская – сценарист 
по цифровым историям (посол гостеприимства), Елена Вершинина – консультант по истории 
(лектор РОЗ), Сарбиназ Асанова – SMM, Анастасия Деревянко – мобильный разработчик (ав-
тор своих курсов по андроид разработке), Алина Краснова – маркетолог.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5 M

Scribo 

г. Новосибирск
Scribo.cc
Биктагиров Марат 
+7 952 925 09 58
Dovinmarat@ya.ru

Технология автоматизации корректуры документов. Проблема студентов и научных сотрудни-
ков – большие временные и интеллектуальные затраты на правильное оформление научных 
работ в соответствии с требованиями ГОСТ, ВАК или научных журналов. Преподаватели учеб-
ных заведений, в свою очередь, тратят значительное время на проверку этих работ.
Решение – автоматизация корректуры документов при помощи сервиса с искусственным ин-
теллектом. На данный момент не существует SaaS сервиса, который способен генерировать 
docx документы с требуемым оформлением. 
Сейчас проблема решается профессиональными корректорами на онлайн площадках.
Преимущества:

 •Скорость – готовый документ через пару минут;
 •Надежность – сервис не выставляет сроки и не срывает их;
 •Выгодность – Услуги сервиса дешевле услуг на онлайн площадках в разы.

Прибыль планируется получать с каждого оформленного документа. Цена будет зависеть от 
количества токенов в файле.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Мировой рынок $ 1,5 B. Рост к 2033 году оценивается в $ 3,2 B.
Достижимый рынок на ближайшие 3 года – ₽ 15 M.

РЫНОК

 •Разработан прототип программы для конкретного стандарта.
 •Победа в акселераторе А:Старт и получение права на резидентство в Академпарке.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Команда состоит из студентов разработчиков, навыки которых закрывают все потребности 
стартапа.

КОМАНДА
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Радио́рум

Объем инвестиций: ₽ 5 M

ООО «Радиорум»
г. Новосибирск 
https://radiorum.ru/ 
Соколов Вадим 
+7 914 104 34 65
office@radiorum-nsk.ru 

Разработка и производство направленных антенн промышленного назначения.
Промышленные Wi-Fi антенны c низким уровнем бокового излучения (100 раз) позволяют кон-
центрировать всю излучающую мощность в нужном направлении, не рассеивая ее. 
Использование наших направленных антенн позволяет снизить количество точек доступа на 
объекте на 10%, снижая стоимость развертывания системы связи до 15%.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

На рынке РФ и СНГ 459 активных месторождений. 
 •ТАМ – ₽ 5,2 В. Всех типов антенн на карьерах. 
 •SAM – ₽ 505 М. Направленных антенн. 
 •SOM – ₽ 100 М. Планируемый объем занимаемого рынка.

Динамика роста добычи полезных ископаемых заполярного региона составила 28%. 
Целевой аудиторией являются открытые месторождения, угольные разрезы и карьеры по  
добыче руд и цветных металлов с введенной автоматизированной системой управления (АСУ).

РЫНОК

 •2023 – «Студенческий стартап» ФСИ;
 •2024 – пилотные испытания антенн на месторождениях за полярным кругом и первые 
продажи;
 •2025 – компания-резидент бизнес-инкубатора «Академпарк»;
 •2026 – выход на серийное производство. Выход на рынок СНГ. 

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Вадим Соколов – Опыт руководителя команды из 10 человек.
Андрей Колесников – Опыт работы на карьерах России в должности радиоинженера.
Максим Степанов – д.т.н. Опыт работы в ведущих российских предприятиях в области радио-
электроники. 
Соколова Элина – Опыт работы в федеральной сети магазинов продажи радиотехнической ап-
паратуры.

КОМАНДА
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CarbonWet

Объем инвестиций: ₽ 15 M

ООО «Графен Тек» 
г. Новосибирск 
Гареев Тимур
+7 905  901 19 03
t.gareev@g.nsu.ru

При транспортировке газа некачественный контроль влажности вызывает коррозию и газо-
гидраты. Обычно используют оптический метод, но он ограничен температурой, что снижает 
точность и чистоту газа.
Наше решение — датчики на основе нанокомпозитного материала, которые объединяют преи-
мущества разных типов сенсоров и не имеют температурных ограничений.
Они обеспечивают совокупность преимуществ, недостижимую для отдельных типов датчиков.

 •Диапазон измерений: 0-100% влажности;
 •Погрешность: 3%;
 •Время цикла измерения: 5 секунд;
 •Температурный диапазон: от -50 до 120оС;
 •Продукт — это сенсорные основы для датчиков влажности.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок РФ сенсорных основ для датчиков влажности: TAM – ₽ 16 В; SAM – ₽ 4 В; SOM – ₽ 0,5 В.
Отмечаем растущий спрос РФ на отечественные комплектующие.
Модель: B2B.
Потребители: компании, производящие измерительные приборы для нефтегазовой, химиче-
ской и метеорологической отраслей. 
Конкуренты: зарубежные производители сенсорных основ – Honeywell, Sensirion.

РЫНОК

 •2024 – Создан лабораторный прототип; Грант Студенческий стартап (V волна);
 •2025 – Сотрудничество с российскими компаниями.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Команда – сотрудники ИТ СО РАН, имеющие компетенции в ведении наукоемких проектов. 
Участники акселераторов, руководители и исполнители грантов.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 4 M

БИОМОНИТОРИНГ

ООО «БИОМОНИТОРИНГ» 
г. Новосибирск
Тарасенко Екатерина 
+7 952 157 05 77
tarasenkoo1997@mail.ru

Разработка методов прижизненной малоинвазивной диагностики накопления тяжелых метал-
лов в органах и тканях овец с целью получения экологически безопасной продукции.
Быстрая и безопасная диагностика накопления тяжелых металлов в органах овец для получе-
ния экологической продукции. На данный момент, в основном используются анализы после 
убоя или инвазивные методы с высоким риском для животных. Наша диагностика занимает 
всего 1 час по сравнению с несколькими неделями для лабораторных анализов.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Сейчас практически не проводится прижизненная, малоинвазивная диагностика накопления 
тяжелых металлов у овец, что открывает возможность сформировать новый сегмент. По дан-
ным Росстата, в 2024 году в РФ численность овец в хозяйствах достигла 8,6 М голов. Средняя 
стоимость одной диагностики составит ₽ 500. В среднем требуется проводить 2 диагностики/
год на 1 овцу. Потенциальный объем рынка составит ₽ 8,6 B/год. Потенциальный доход соста-
вит ₽ 430 М/год.

РЫНОК

 •2024 – конкурс «Студенческий стартап» 5 волна, учреждение ООО;
 •2024 – закуплено оборудование и реактивы для проведения исследований;
 •2021-2025 – получены патенты;
 •2025 – поиск партнеров и инвесторов;
 •2026 – начало продаж;
 •2027 – захват 5% рынка РФ.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Тарасенко Екатерина Игоревна – генеральный директор, аналитик информации, заведующий 
лабораторией на кафедре ВГиБ НГАУ.
Коновалова Татьяна Валерьевна – основатель ООО «ЗООБАЛАНС», научный сотрудник,  
биохимик.
Александрова Диана Алексеевна – лаборант.

КОМАНДА
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Домашний кардиограф

Объем инвестиций: ₽ 1,7 M

г. Новосибирск 
Скоробогатов Ярослав 
+7 904 962 16 01
aroslavskorobogatov59539@gmail.com

Современные потребители сталкиваются с недостатком доступа к медицинским услугам, что 
затрудняет контроль состояния сердечно-сосудистой системы. Многие не могут посещать кар-
диолога из-за нехватки времени, удаленности медицинских учреждений или высоких затрат. 
Существующие решения, такие как регулярные визиты к врачам и стационарные приборы, тре-
буют профессиональных знаний и не подходят для домашнего использования.
Наше решение — домашний кардиограф, позволяющий проводить диагностику сердечно-со-
судистых заболеваний в комфортной обстановке. Устройство предоставляет результаты и их 
анализ в реальном времени, а также возможность делиться кардиограммой с врачом. Это со-
кращает затраты на поездки и уменьшает расходы на медицинские услуги за счет регулярного 
мониторинга.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – $ 204,7 В; SAM – $ 4,7 В; SOM – $ 235 M. Среднегодовой темп роста телемедицины 
ожидается на уровне 14,1%. Наши конкуренты — кардиографы, пульсометры и браслеты, а 
целевая аудитория — люди с проблемами профилактики здоровья сердца.

РЫНОК

 •Ноябрь 2023 – первый прототип кардиографа;
 •Март 2024 – публикация статьи на НПК;
 •Май 2024 – топ-3 проекта программы ЯВД;
 •Декабрь 2024 – получение патента и публикация в журнале ТАСС Наука;
 •Апрель 2025 – получение гранта на мед.тестирование от МедИнвестГрупп.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Скоробогатов Ярослав – СЕО, автор научных статей, победитель акселераторов.
Просвиркин Никита – Программист, победитель олимпиад по программированию.
Алексеев Дмитрий – Врач, победитель областной олимпиады по анатомии.

КОМАНДА
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Плоды Сибири

Объем инвестиций: ₽ 1 M

г. Новосибирск 
Гаврюк Серафима 
+7 913 956 88 36
serafima.gavruyk@yandex.ru 

Мы решаем проблему дефицита натуральных низкокалорийных снеков. Современные альтер-
нативы часто содержат масло и добавки или имеют высокую калорийность (60-90 ккал/10 г). 
Мы предлагаем чипсы из бенинказы — редкой культуры, выращенной в Сибири по биологизи-
рованной технологии. Наш продукт низкокалорийный (35-40 ккал/10 г) и содержит на 40-50% 
больше клетчатки и калия по сравнению с аналогами. Благодаря щадящей сушке сохраняются 
витамины группы B и антиоксиданты. Чипсы неаллергенны, не содержат масла и консервантов, 
подходят для функционального питания.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок натуральных снеков в РФ оценивается в ₽ 3,8 B и растёт на 7-10% в год. В первый год пла-
нируем занять до 0,5% сегмента. Продукт — фасованные снеки в индивидуальной упаковке (50 
г), готовые к продаже. Целевая аудитория — мужчины и женщины 25-45 лет, ЗОЖ-потребители, 
вегетарианцы.

РЫНОК

 •2024 – получение гранта от ФСИ (Студ. стартап) ₽ 1 M, регистрация компании, первые пар-
тии продукта, лабораторные исследования. 
 •2025 – финализация упаковки и сертификация, выход на рынок, запуск производства. 
 •2025–2026 (план): серийное производство 200 кг/мес., выручка ₽ 1 M.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Основатель — Гаврюк Серафима Андреевна, генеральный директор, экономист. 
Агроном — Лаврищев Иван Евгеньевич, специалист по биологизированным методам. 
Производство — Денисов Кирилл Евгеньевич и Кудрявых Полина Игоревна, имеющие опыт в 
агробизнесе.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 2 M

Интродюкс 

ООО «ИНТРОДЮКС»
г. Новосибирск 
Денисов Кирилл 
+7 962 837 20 60
Kirillwv005@vk.com

Одной из ключевых проблем современного общества является рост числа сердечно-сосуди-
стых заболеваний, артериальной гипертензии, нарушений пищеварения и ожирения. Кивано, 
обладая богатым биохимическим составом, относится к функциональным продуктам питания. 
Содержание фолиевой кислоты и железа способствует повышению уровня гемоглобина, а пи-
щевые волокна улучшают перистальтику кишечника, нормализуя пищеварение. Кивано пер-
спективный продукт для диетического питания, в том числе для лиц с избыточной массой тела.
Целью проекта является разработка сиропа на основе кивано, а также популяризация его по-
требления как в свежем виде, так и в качестве функциональной пищевой добавки.

 •Низкокалорийность продукта;
 •Богатый витаминный состав (в 2.4-5 раз выше, чем у традиционных культур);
 •Снижает артериальное давление и сахар в крови;
 •Устраняет бессонницу.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Объем регионального рынка $ 7,5-18 М./год
Сегментами рынка является B2B и B2C. Потенциальными потребителями будут являться юри-
дические лица, такие как консьюмер маркеты, а так же физические лица.

РЫНОК

 •выигран грант Фонда содействия инновациям «Студенческий стартап»;
 •создан MVP;
 •получена тестовая партия;
 •ведется активное производство;
 •получены соответствующие документы для реализации;
 •проведен лабораторный анализ;
 •создано ТУ.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Денисов Кирилл Евгеньевич – руководитель проекта, м.н.с. Центра передового растениеводства.
Кудрявых Полина Игоревна – агроном.

КОМАНДА
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AGuard

Объем инвестиций: ₽ 2,7 M

г. Новосибирск 
+7 953 772 65 64
Зверев Артём 
Tankisst666@gmail.com

Автономная ловушка для определения видового состава вредителей.
Текущие методы выявления вредителей имеют недостатки: ручной осмотр требует много вре-
мени, клеевые ленты показывают только локальную ситуацию, а дроны не обнаруживают на-
секомых под листьями и в почве. Это приводит к запоздалому выявлению угроз и потерям 
урожая.
AGuard – инновационный подход к мониторингу с автоматизированным размещением ловушек 
дронами, комбинированным привлечением вредителей УФ-светом, цветом, феромонами и ре-
гулярным сбором образцов для анализа, помогая сокращать потери урожая, оптимизировать 
расходы на защиту растений и принимать обоснованные агротехнические решения.
Ключевые преимущества:

 •Существенное снижение трудозатрат на 80% по сравнению с традиционными методами;
 •Точное определение вредителей;
 •Снижение затрат на обработку на 40%.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

 •TAM – ₽ 120 В; •SAM – ₽ 6,5 В; •SOM – ₽ 85 M.
 •Целевой рынок – крупные и малые хозяйства, с ростом 7% годовых за счёт внедрения 
технологий точного земледелия в сельское хозяйство.

РЫНОК

 •2024 – создан MVP;
 •2025 – получен патент на полезную модель;
 •2025 – подана заявка на конкурс «Студенческий стартап» ФСИ;
 •2026 – испытания в полевых условиях;
 •2027 – первые продажи.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Зверев Артём Евгеньевич – руководитель проекта, м.н.с. Центра передового растениеводства, 
дизайнер.
Бельский Артём Вадимович – Студент НГАУ, инженер, оператор дрона.
Хохлов Юрий Дмитриевич – студент НГАУ, инженер, сборщик.

КОМАНДА



47

TandemCoreProbe

Объем инвестиций: ₽ 14 M

OOO «ТандемКорПроб» 
г. Новосибирск 
https://t.me/tandemcore
Рогалева Валерия 
+7 983 130 77 20
tandemcore@outlook.com

Ежегодно проводится более 1,5 млрд ПЦР-тестов. Основная проблема – выцветание флуо-
ресцентных красителей, что снижает точность и приводит к потерям на перетест в России до  
₽ 4,5 B/год.
Мы разрабатываем стабильные и яркие красители, превосходящие аналоги.
Продукт: реагенты RUO для синтеза ПЦР-зондов.
Доход: прямые продажи и лицензирование.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок компонентов для молекулярной диагностики – $ 6-8 B (GAGR 9-12%). Основные потреби-
тели — лаборатории и производители реагентов для in vitro диагностики, ценящие стабильность, 
чувствительность и совместимость.
Конкуренты: Lumiprobe, ThermoFisher и др., предлагающие стандартные красители.
После валидации планируем занять 3-5% российского сегмента (до $ 2 млн/год) за первые 3 
года.

РЫНОК

 •2023-2024 – разработка красителей для хирургической онкологии и испытания in vitro в 
клинике;
 •2024 – подача патентной заявки;
 •2025 – расширение на тест-системы, планируется ноу-хау. Валидация запланирована с 
ведущей российской компанией.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Химики-разработчики с опытом внедрения. Соучредитель – предприниматель с успешной исто-
рией коммерциализации химических продуктов.
Развиваемся при поддержке ментора, специализирующегося на биотехнологических проектах.

КОМАНДА



Новосибирский областной инновацион-
ный фонд является центром инновацион-
ного развития для всех субъектов иннова-
ционной деятельности региона: научных 
институтов, образовательных организа-
ций, инновационных компаний и пред-
принимателей, управляющих компаний 
технопарков и бизнес-инкубаторов, иной 
инновационной инфраструктуры и физи-
ческих лиц, создающих инновации.
Фонд реализует региональную политику 
в области развития науки и инноваций по 
принципу «единого окна». Он выполняет 
функции оператора Фонда «Сколково» и 
Фонда содействия инновациям в Ново-
сибирской области; координационного 
центра Национальной технологической 
инициативы; проектного офиса научно-об-
разовательного центра мирового уровня 
«Сибирский биотехнологический науч-
но-образовательный центр»; оператора 
пространства коллективной работы «Точ-
ка кипения — Новосибирск».

Контакты:
https://fondnid.ru/ 
https://vk.com/fondnid 
https://t.me/fondnid

РАВИ была основана в 1997 году с целью 
объединения профессионалов индустрии 
венчурных и прямых инвестиций в Рос-
сии. Является Ассоциированным членом 
Европейской Ассоциации прямого и вен-
чурного инвестирования (EVCA) и под-
держивает активные контакты со всеми 
зарубежными профессиональными Ас-
социациями. Деятельность РАВИ направ-
лена на содействие становлению рынка 
прямых и венчурных инвестиций в России, 
формированию среды общения профес-
сионального сообщества, проведению 
исследований рынка прямых инвестиций 
и венчурного капитала, распространению 
аналитических материалов, международ-
ных корпоративных стандартов, принци-
пов бизнес-этики. 
Среди многочисленных проектов РАВИ 
следует отметить проводимые ежегод-
но с 2000 года Российские Венчурные 
Ярмарки, развитие системы Региональ-
ных Венчурных Ярмарок и мероприятий, 
ориентированных на повышение ком-
петенций ведущих менеджеров управ-
ляющих компаний и предпринимате-
лей, установление деловых контактов 
с представителями международного 
сообщества профессионалов рынка  
прямых инвестиций.

Контакты:
www.rvca.ru

НОВОСИБИРСКИЙ
ОБЛАСТНОЙ 
ИННОВАЦИОННЫЙ ФОНД

АССОЦИАЦИЯ  
ВЕНЧУРНОГО  
ИНВЕСТИРОВАНИЯ (РАВИ)




